
 

   

 

COMUNICATO STAMPA 

 

NOLA BUSINESS PARK, ACCORDO DI COLLABORAZIONE CON 

ALIBABA.COM PER SUPPORTARE L’E-COMMERCE B2B DELLE AZIENDE 

DEL CIS-INTERPORTO DI NOLA 

 

Nola, 14 aprile 2021 – Il Nola Business Park e Alibaba.com hanno firmato 

oggi un accordo di collaborazione per supportare il processo di vendita on line 

B2B delle aziende del CIS-Interporto di Nola. L’accordo prevede che le aziende 

che aprono la propria vetrina di vendita sulla piattaforma Alibaba.com possano 

beneficiare, a tariffe agevolate, di un servizio specializzato e dedicato di 

assistenza fornito da Adiacent (VAR Group). 

Si tratta di una partnership, rispettivamente, tra la principale piattaforma 

internazionale di e-commerce B2B che mette in contatto produttori e distributori 

con oltre 26 milioni di buyers, e uno dei maggiori hub commerciali privati in 

Europa, con circa 500 aziende presenti. 

Il Nola Business Park, infatti, è un modello di filiera distributivo - logistico, 

espressione delle imprese del CIS e dell’Interporto di Nola che hanno 

integrato distribuzione business to business, logistica, trasporti e servizi in un 

unico ecosistema. 

I contenuti della partnership sono stati presentati nel corso del webinar “Go 

Global! Lo strumento digitale per l’internazionalizzazione delle imprese del CIS 

e Interporto di Nola”, a cui hanno partecipato, tra gli altri, il General Manager 

per l’Europa di Alibaba.com, Daniel Zheng; Luca Curtarelli, Responsabile 

Sviluppo Italia di Alibaba.com; Andrea Ballardini, Business Development 

Manager Italia di Alibaba.com; il Presidente di CIS, Ferdinando Grimaldi; 

l’Amministratore delegato di CIS-Interporto Campano, Claudio Ricci; 

l’Amministratore delegato di Adiacent, Paola Castellacci e Maria Sole Lensi, 

Specialist di Alibaba.com presso Adiacent. 

Secondo l’amministratore delegato di CIS e Interporto Campano: “Grazie alla 

sottoscrizione di questo accordo con Alibaba.com, da oggi, le aziende del Nola 

Business Park potranno avvalersi di un ulteriore “strumento” per l'attivazione di 

processi in termini di vendite online B2B e per entrare in contatto con milioni di 

buyers internazionali. Si apre un’altra importante vetrina per lo sviluppo del 

business delle nostre imprese, che possono così essere promotrici dell’Italian 

Style e del Made in Italy nel mondo”.  

 

 



 

   

Luca Curtarelli, Responsabile Sviluppo Italia di Alibaba.com, ha aggiunto: 

“Questa importante collaborazione avviata con il Nola Business Park 

rappresenta un ulteriore tassello nel progetto a lungo termine di Alibaba.com in 

Italia, con un impegno concreto per supportare aziende e PMI a diventare 

digitali ed internazionali. Mai come in questo momento, il canale e gli strumenti 

online sono una risorsa indispensabile per chi fa business, e insieme a Nola 

Business Park vogliamo affiancare aziende ed imprenditori campani e 

permettere loro di presidiare il mercato B2B globale, sviluppandosi 

digitalmente.” 

“Grazie al progetto GoGlobal” – sottolinea Maria Sole Lensi, Specialist di 

Alibaba.com presso Adiacent – “le aziende di Nola Business Park avranno 

accesso ad un’ampia platea di buyer. Siamo orgogliosi di supportare le imprese 

italiane con la nostra consulenza e i servizi di web marketing per amplificare 

ulteriormente le loro opportunità di business. Per noi, GoGlobal è un progetto di 

grande valore che conferma la forte collaborazione tra Alibaba.com e Adiacent, 

avviata dal nostro Gruppo dal 2018. In questi 3 anni abbiamo maturato una 

grande esperienza sul marketplace ottenendo anche riconoscimenti e premi 

come l’Outstanding channel Partner of the Year 2019. Le aziende del Nola 

Business Park saranno testimoni del Made in Italy nel mondo e noi saremo 

al loro fianco per supportarle con la nostra esperienza e professionalità.” 

--- 

About Alibaba.com 
The first business unit of Alibaba Group, Alibaba.com is a leading platform for global B2B e-
commerce that aims to make it easy to do business anywhere. Launched in 1999, Alibaba.com, 
together with its business partners and entities within its ecosystem, is engaged in services 
covering all aspects of e-commerce, including providing businesses with tools that help reach a 
global audience for their products and helping buyers discover products, find suppliers, and 
place orders online fast and efficiently. It serves millions of buyers and suppliers from over 190 
countries and regions around the world. 
 
About Adiacent 

Adiacent è una realtà che nasce dall’incontro di marketing, creatività e tecnologia. Una 
squadra di oltre 200 persone che collaborano su 9 sedi: Empoli, Bologna, Genova, Jesi, Milano, 
Perugia, Reggio Emilia, Roma e Shanghai.   
Dalle competenze informatiche, come il big data analysis, l’Intelligenza artificiale, la 
blockchain, fino alle competenze di marketing e creatività, passando per la 
consulenza, Adiacent opera in ambiti di competenza trasversali con l’obiettivo di creare 
progetti dai risultati concreti e tracciabili per il business delle imprese. Dallo sviluppo di App 
Mobile o di CRM e Digital Workplace fino all’elaborazione di concept creativi, affrontiamo ogni 
progetto con un approccio olistico.  
Adiacent collabora con i principali vendor presenti sul mercato, da Adobe, Apple, Facebook, 
Google, IBM, Magento, Microsoft fino a Salesforce, e può vantare partnership solide e di 
valore. In qualità di primo partner europeo di Alibaba.com, Adiacent affianca le aziende nel 
percorso di internazionalizzazione offrendo supporto in ogni singola fase, da quella di 
creazione della strategia all’assistenza tecnica quotidiana.  

Adiacent fa capo a Var Group, operatore di riferimento in Italia nel 



 

   

settore dei servizi e delle soluzioni ICT per le imprese e parte del gruppo SeSa S.p.a. quotato 
sul segmento Star di Borsa Italiana.  
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